
หลักสูตรการศึกษาต่อเนือ่ง 
หลักสูตรอาชีพช่างปูกระเบื้อง    จ านวน  ๓๕  ชัว่โมง 

ศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยอ าเภอบางคล้า 

 กลุ่มอาชีพเกษตรกรรม  กลุ่มอาชีพอุตสาหกรรม  กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและการบริการ 

กลุ่มอาชีพสร้างสรรค์  กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 
 

ความเป็นมา 

สภาพสังคมปัจจุบันมนุษย์เราได้รับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในด้านต่าง ๆ เช่นด้านเศรษฐกิจ  
การเมือง  สังคม  และสิ่งแวดล้อมเป็นอย่างมาก  ประชากรมนุษย์เพ่ิมขึ้นเรื่อง ๆ  แต่ทรัพยากรธรรมชาติกลับ
ถูกใช้ไปอย่างรวดเร็วและไม่เพียงพอกับจ านวนประชากรที่เพ่ิมขึ้นทุกมุมโลก  มนุษย์จึงประสบปัญหาต่าง ๆ 
ตามมามากมาย  โดยเฉพาะด้านการด ารงชีพและชีวิตความเป็นอยู่ของประชาชน  นอกจากจะมีการประกอบ
อาชีพเพ่ือเป็นการเลี้ยงตัวเองและครอบครัวแล้ว  ยังมีสิ่งที่ถือว่าเป็นภาระหนัก  คืออาหารเพ่ือบริโภค
ประจ าวัน  จึงจ าเป็นอย่างยิ่งที่มนุษย์เราจะต้องสร้างขึ้นหรือหามาทดแทนโดยวิธีการต่าง ๆ เพ่ือการอยู่รอด  
อาชีพช่างปูกระเบื้อง เป็นทางเลือกอีกหนึ่งอาชีพที่สามารถสร้างรายได้หลัก เป็นอาชีพที่มั่นคง ต้องใช้
ความสามารถเฉพาะตัว งานปูกระเบื้องเป็นงานที่ละเอียดอ่อน ต้องใช้ทักษะและผีมือ สามารถเริ่มต้นจากงาน
ขนาดเล็กขึ้นไปถึงงานขนาดใหญ่ งานปูกระเบื้องสามารถประกอบเป็นอาชีพหลัก อาชีพเสริม หรือแม้กระทั่ง
ต่อเติม ซ่อมแซมบ้าน สร้างบ้าน ขึ้นมาใช้เอง เพ่ือสร้างรายได้และลดรายจ่าย 

หลักการของหลักสูตร  
1. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่ท าให้เกิดความคิดสร้างสรรค์ 
2. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่ส่งเสริมการมีงานท าของประชาชน 

จุดมุ่งหมาย 

เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้  ความสามารถ และคุณลักษณะดังนี้ 
1. มีความรู้ความเข้าใจการเลือกใช้วัสดุ อุปกรณ์  และการเก็บรักษาอุปกรณ์ 
2. มีความรู้สามารถออกแบบการปูกระเบื้อง 
3. มีความรู้และมีทักษะในการปูกระเบื้อง 
4. มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ 

 

เป้าหมาย   

1. ผู้มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 
2. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ 

 

ระยะเวลา  

ภาคทฤษฎี      5    ชัว่โมง 
ภาคปฏิบัติ     ๓0  ชั่วโมง 

 
 
 



โครงสร้างหลักสูตร 

ที ่ เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู ้ เน้ือหา 
การจัดกระบวนการ

เรียนรู้ 
จ านวนชั่วโมง 

ทฤษฎ ี ปฏิบัต ิ

1 ช่องทางการประกอบ
อาชีพ  

อธิบายช่องทางใน
การประกอบอาชีพ 

1. ความส าคัญใน
การประกอบ
อาชีพ 
2 ความเป็นไปได้
ในการประกอบ
อาชีพ 
3 การตัดสินใจ
เลือกประกอบ
อาชีพ 
4 สามารถบอก
ทิศทางการ
ประกอบอาชีพได้ 

1.  วิทยากรบรรยาย
ให้ความรู้ เรื่อง
ความส าคัญของ
อาชีพช่างปูกระเบื้อง 
2. ศึกษา ความรู้
เบื้องต้นในการ
ประกอบอาชีพการปู
กระเบื้องข้อมูลที่
เกี่ยวข้องกับอาชีพ
จากผู้รู้ 
ผู้ประกอบการใน
ชุมชน ความต้องการ
ของตลาด การลงทุน
และ กระบวนการ
ผลิต การจัดหาวัสดุ 
อุปกรณ์และวัตถุดิบ 
๓. วิทยากรกับผู้เรียน
ร่วมกันวิเคราะห์
รูปแบบ วิธีการในการ
ประกอบอาชีพการปู
กระเบื้อง กับผู้เรียนที่
จะน าไปสู่การ
ประกอบอาชีพ ที่
เป็นไปตามความ
พร้อมและศักยภาพ
ของผู้เรียนเช่นการ
เป็นเจ้าของกิจการ 
การรบัจ้าง เป็นต้น 

๒ ช.ม ๓ ช.ม 

 

 

 

 



ที ่ เรื่อง 
จุดประสงค์การ

เรียนรู้ 
เน้ือหา การจัดกระบวนการเรียนรู ้

จ านวนชั่วโมง 

ทฤษฎ ี ปฏิบัต ิ

2 ทักษะการประกอบ
อาชีพ  

มีทักษะการ
ประกอบอาชีพ 

2.1 บอกวิธีการ
จัดเตรียม สถานที่ 
ในการประกอบ
อาชีพการปู
กระเบื้องได้ถูกต้อง  
2.2 บอกขั้นตอน
การจัดเตรียมวัสดุ 
อุปกรณ์และ
เครื่องมือที่ใช้ใน
การปูกระเบื้อง ได้
ถูกต้อง 
2.3 บอกขั้นตอน 
การปูกระเบื้อง 
ถูกต้องตามขั้นตอน
ที่ได้มาตรฐาน 

2.1 สถานที่  ในการ
ประกอบอาชีพ  
2.2 ขั้นตอนการเตรียม
วัสดุ อุปกรณ์ 
2.3 ขั้นตอนการฝึก
ปฏิบัติการปูกระเบื้อง 

 7 ช.ม 

๓ การบริหารจัดการ
ในการประกอบ
อาชีพ 

การบริหารจัดการ
ในการประกอบ
อาชีพ 
การปูกระเบื้อง 

3.1 สามารถ
บริหารจัดการ
ควบคุม วาง
แผนการปูกระเบื้อง 
3.2 สามารถบอก
ขั้นตอนและ
รายละเอียดการ
จัดท าองค์ 
ประกอบการตลาด 
ส าหรับการเข้าสู่
ตลาดของอาชีพ 
การปูกระเบื้อง 
 

3.1 ให้ผู้เรียน สนทนา
แลกเปลี่ยนข้อมูลความ
คิดเห็น เรื่อง การบริหาร
จัดการการผลิต  แล้วจัด
กิจกรรมการเพ่ือสร้าง
แนวคิดในการด าเนิน
กิจกรรมการเรียนรู้ สรุป
องค์ความรู้ในรูปแบบการ
ตอบค าถามจากใบงาน 
หรือแบบบันทึกการเรียนรู้ 
3.2  จัดให้ผู้เรียน
แบ่งเป็นกลุ่มๆ เพ่ือศึกษา
สาระข้อมูลจากใบความรู้ 
เรื่อง การจัดการ
การตลาด  

3 

ช.ม 
 20 ช.ม       

 

 

 

 

 

 

 



ที ่ เรื่อง 
จุดประสงค์การ

เรียนรู้ 
เน้ือหา 

การจัดกระบวนการ
เรียนรู้ 

จ านวนชั่วโมง 

ทฤษฎ ี ปฏิบัต ิ

   3.3 สามารถบอก
อุปสรรคและความ
เสี่ยงของอาชีพ การ
ปูกระเบื้อง 
3.4 สามารถจัดท า
แผนการตลาดเพ่ือ
เข้าสู่อาชีพ การปู
กระเบื้องให้
ครอบคลุมและมี
ประสิทธิภาพสูงสุด 

บันทึกการเรียนรู้ 
และจัดการอภิปราย
แลกเปลี่ยนแนวคิด 
เพ่ือสรุปขั้นตอนที่
ถูกต้องและวิธีการ 
เหมาะสม  
3.3 ครูสนทนา
แลกเปลี่ยนกับ
ผู้เรียน ความเสี่ยง
และอุปสรรคในการ
ประกอบธุรกิจ 
พร้อมสรุปแนวคิดท่ีได้
ในแบบบันทึกการ
เรียนรู้ 
3.4  ครูก าหนดให้
ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการ
จัดท าแผนการตลาด
อย่างง่ายในการน า
อาชีพเข้าสู่ตลาด เพ่ือ
วางแผนน าไปใช้จริง
เมื่อเสร็จสิ้นการฝึก 
โดยผู้สอนให้ค าชี้แนะ
วิธีการ   

  

สื่อการเรียนรู้  
1. ใบความรู้ 
2. วิทยากร 
3. อุปกรณ์ประกอบการฝึกทักษะอาชีพ 

 

การวัดผลประเมินผล 

 เกณฑ์การวัดและประเมินผล 
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎี   ร้อยละ  20 
2. การประเมินตามสภาพจริงจากชิ้นงาน 

2.1 ทักษะการปฏิบัติ    ร้อยละ 40 
2.2  คุณภาพของผลงาน/ผลการปฏิบัติ ร้อยละ 40 

  



3. เครื่องมือวัดและประเมินผล 
      3.1 แบบประเมินผลระหว่างเรียน - หลังเรียน 
      3.2  แบบสังเกตพฤติกรรม 
      3.3  แบบประเมินผลชิ้นงาน 
 

เกณฑ์การจบหลักสูตร 

1. มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ  60 
3. ได้ชิ้นงานที่มีคุณภาพเพียงพอที่จะสามารถน าไปจัดจ าหน่ายได้ 

 
 
 
 

 
 
 
 

 


