
หลักสูตรการศึกษาต่อเนือ่ง 
หลักสูตรอาชีพการเพ็นทแ์ก้ว  จ านวน  ๕  ชั่วโมง 

ศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยอ าเภอบางคล้า 

 กลุ่มอาชีพเกษตรกรรม  กลุ่มอาชีพอุตสาหกรรม  กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและการบริการ 

 กลุ่มอาชีพสร้างสรรค์  กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 
 

   

ความเป็นมา 
                ในภาวะการณ์ปัจจุบัน ความเจริญก้าวหน้าด้านเศรษฐกิจ และเทคโนโลยี มีการพัฒนาอย่าง  
รวดเร็ว การด าเนินชีวิต การประกอบอาชีพมีการแข่งขันค่อนข้างสูง มีการใช้จ่ายในชีวิตประจ าวันที่เพ่ิมขึ้น อีก 
ทั้งสภาพบ้านเมืองในปัจจุบันที่ประสบปัญหาด้านเศรษฐกิจ ราคาสินค้าโดยทั่วไปได้ปรับตัวสูง ประชาชน  
โดยทั่วไปจึงต้องแบกภาระค่าใช้จ่ายที่เพ่ิมขึ้น ดังนั้น การประกอบอาชีพในปัจจุบันจึ งไม่ได้มุ่งเน้นเพียงรายได้
หลัก เพียงอย่างเดียว  

 

       ปัจจุบันอาชีพเสริมเป็นอีกอาชีพหนึ่งที่เพิ่มช่องทางการเพ่ิมรายได้ การเพ็นท์แก้ว  เป็นอาชีพท่ีม ี
ความต้องการในกลุ่มของช่วงวัยเพ่ือใช้เป็นของที่ระลึก ของฝาก จึงท าให้มีช่องทางการจ าหน่ายอย่างต่อเนื่อง  
จึงสามารถสร้างรายได้ ลดรายจ่ายในครัวเรือน ซึ่งเป็นอาชีพท่ีสนใจ และเป็นช่องทางในการประกอบอาชีพของ
ผู้ที่ยังต้องการท าอาชีพเสริมหรือผู้ที่ไม่มีงานท า และเป็นช่องทางในการประกอบอาชีพเพ่ือน าไปพัฒนาต่อยอด
ให้กับตนเอง น าไปสร้างรายได้ในชีวิตประจ าวัน  

หลักการของหลักสูตร  
1. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่ท าให้เกิดความคิดสร้างสรรค์ 
2. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่ส่งเสริมการมีงานท าของประชาชน 

จุดมุ่งหมาย 

เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้  ความสามารถ และคุณลักษณะดังนี้ 
1. มีความรู้ความเข้าใจการเลือกใช้วัสดุ อุปกรณ์  และการเก็บรักษาอุปกรณ์ 
2. มีความรู้พ้ืนฐานในการเพ็นท์แก้ว   
3. มีความรู้และมีทักษะในการเพ็นท์แก้ว   
4. มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้เสริมให้ตนเองและครอบครัว 

 

เป้าหมาย   

1. ผู้มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 
2. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ 

 

ระยะเวลา  

ภาคทฤษฎี   ๒   ชั่วโมง 
ภาคปฏิบัติ   ๓  ชัว่โมง 

 
 
 
 

แบบ  กศ.ตน.๑๕ 

 



โครงสร้างหลักสูตร 

ที ่ เรื่อง 
จุดประสงค์การ

เรียนรู้ 
เนื้อหา 

การจัดกระบวนการ
เรียนรู้ 

จ านวนชั่วโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

1 ช่องทางการ
ประกอบอาชีพ 
 

อธิบายช่องทางใน
การประกอบอาชีพ 
 

1 ความส าคัญของการ
ประกอบอาชีพ 
2 ความเป็นไปได้ใน
การประกอบอาชีพ               
๓ การตัดสินใจเลือก
ประกอบอาชีพ 

๔  สามารถบอกทิศ
ทางการประกอบอาชีพ
ได้ 

1.วิทยากรบรรยายให้
ความรู้เรื่องความส าคัญ
ของอาชีพการเพ็นท์แก้ว 
2. ศึกษา ความรู้
เบื้องต้น ในการประกอบ
อาชีพการเพ็นท์แก้ว
ข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับ
อาชีพจากผู้รู้  
ผู้ประกอบการในชุมชน
ความต้องการของตลาด  
การลงทุน  และ
กระบวนการผลิต การ
จัดหาวัสดุ  
3. วิทยากรกับผู้เรียน
ร่วมกันวิเคราะห์ 
รูปแบบ  วิธีการในการ
ประกอบอาชีพ  ที่เป็นไป
ตามความพร้อมและ
ศักยภาพของผู้เรียนเช่น
การเป็นเจ้าของกิจการ  
การรับจ้าง  เป็นต้น 

๓๐ นาท ี - 

๒. ทักษะการ
ประกอบอาชีพ 

มีทักษะการประกอบ
อาชีพ 

2.1  บอกวิธีการ
จัดเตรียม สถานที่ ใน
การประกอบอาชีพการ
เพ็นทแ์ก้ว 
2.2 บอกขั้นตอนการ
จัดเตรียมวัสดุอุปกรณ์
และเครื่องมือที่ใช้ใน
การเพ็นทแ์ก้วได้
ถูกต้อง 
๒.๓  บอกขั้นตอนการ
เพ็นทแ์ก้วถูกต้องตาม
ขั้นตอนที่ได้มาตรฐาน 

2.1. สถานที่  ในการ
ประกอบอาชีพ 
2.2 ขั้นตอนการเตรียม
วัสดุอุปกรณ์ 
2.3 จัดให้ผู้เรียนศึกษา  
เอกสารเกี่ยวกับส่วนผสม
สี  และการจับพู่กันใน
ระบายสีการเพ็นท์แก้ว 
๒.๔  จัดให้ผู้เรียนศึกษา
เอกสารของอุปกรณ์ใน
การเพ็นทแ์ก้ว 
๒.๕  จัดให้ผู้เรียนรู้จัก  
วัตถุดิบในการท าเพ็นท์
แก้ว  พร้อมปฎิบัติ 

- ๓  
ช่ัวโมง 

 
 



โครงสร้างหลักสูตร 

ที ่ เรื่อง 
จุดประสงค์การ

เรียนรู้ 
เนื้อหา 

การจัดกระบวนการ
เรียนรู้ 

จ านวนชั่วโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

    ๒.๖  อธิบายขั้นตอนการ
จัด  และตกแต่งการเพ็นท์
แก้ว ในกล่องบรรจุภัณฑ์ 

  

๓ การบริหารจัดการ
ในการประกอบ
อาชีพ 

การบริหารจัดการใน
การประกอบอาชีพ
การเพ็นท์แก้ว 

๓.๑ สามารถบริหาร
จัดการควบคุม  วาง
แผนการเพ็นท์แก้ว 
๓.๒  สามารถบอก
ขั้นตอนและราย 
ละเอียดการจัดท า
องค์ประกอบ
การตลาดส าหรับการ
เข้าสู่ตลาดของอาชีพ
การเพ็นท์แก้ว 
๓.๓  สามารถบอก
อุปสรรคและความ
เสี่ยงของอาชีพ การ
เพ็นทแ์ก้ว 
๓.๔  สามารถจัดท า
แผนการตลาดเพ่ือ
เข้าสู่อาชีพ  การ
เพ็นท์แก้วให้
ครอบคลุมและมี
ประสิทธิภาพสูงสุด 

๓.๑  ส ารวจและศึกษา  
แหล่งวัสดุ อุปกรณ์ของ 
แหล่งทรัพยากร 
๓.๒ การก าหนดและการ
ควบคุมคุณภาพผลผลิตที่
ต้องการ  
๓.๓  ศึกษา การลดต้นทุน  
การผลิตแต่คุณภาพคงเดิม   
๓.๔  ศึกษา  วิเคราะห์  
ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่า  
จะ  เกิดขึ้นและมีแนวทาง  
ในการจัดการความเสี่ยง 
๓.๕  ศึกษาข้อมูล  
การตลาด  และวิเคราะห์
ความ ต้องการของตลาด
ในชุมชน 
๓.๖  การก าหนดทิศทาง
เป้าหมาย กลยุทธ์  และ
แผนการจัดการตลาดที่
เกี่ยวข้องกับการขาย 
๓.๗  ด าเนินการตาม  
กระบวนการจัดการ  
การตลาด  เช่น  การคิด
ต้นทุนการผลิต  การ  
ก าหนดราคาขาย  การ
ส่งเสริมการขาย  การ
กระจายสินค้า 

๑.๓๐ 
ชั่วโมง 

 

สื่อการเรียนรู้  
1. ใบความรู้ 
2. วิทยากร 
3. อุปกรณ์ประกอบการฝึกทักษะอาชีพ 

 
 
 



การวัดผลประเมินผล 

 เกณฑ์การวัดและประเมินผล 
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎี   ร้อยละ  20 
2. การประเมินตามสภาพจริงจากชิ้นงาน 

2.1 ทักษะการปฏิบัติ    ร้อยละ 40 
2.2  คุณภาพของผลงาน/ผลการปฏิบัติ ร้อยละ 40 

 3. เครื่องมือวัดและประเมินผล 
      3.1 แบบประเมินผลระหว่างเรียน - หลังเรียน 
      3.2  แบบสังเกตพฤติกรรม 
      3.3  แบบประเมินผลชิ้นงาน 
เกณฑ์การจบหลักสูตร 

1. มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ  ๙๐ 
3. ได้ชิ้นงานที่มีคุณภาพเพียงพอที่จะสามารถน าไปจัดจ าหน่ายได้ 

 
 

 
 


